
โครงการอบรม “ทักษะการขายในสภาวะธุรกิจถดถอย”
วันพฤหัสบดีที่  30 เมษายน 2552

ณ หองศรพีูนทรัพย โรงแรมทาวน อิน ทาวน กรุงเทพฯ

นายนัคนันท ชิตอรุณ                       
นายกสมาคมผูคาเวชภณัฑสําหรับสัตว   
เปดการอบรม

คณุชยานนท กฤตยาเชวง                 
บรรยายในหัวขอ                             
ตลาดยาสัตวในสภาวะธุรกิจถดถอย

น.สพ.สมชาย เลาหวีระพานิช            
บรรยายในหัวขอ                            
การวางแผนการขายอยางมีประสิทธิภาพ



น.สพ.ทวเีวช เพชรฉวี 
บรรยายในหัวขอ                               
ลูกคาและความตองการของลูกคา          
และขอโตแยงและเทคนคิการตอบขอโตแยง             

น.สพ.กิตติ ทรัพยชูกุล                       
บรรยายในหัวขอ                      
FAB – ผลประโยชนที่ลูกคาตองการ

น.สพ.เทียนชัย  ไพฑูรยวงศวีระ       
บรรยายในหัวขอ                            
เทคนิคในการปดการขาย 

น.สพ.ไพรวนั สีพั่ว, น.สพ.เทียนชัย ไพฑูรยวงศวรีะ, 
น.สพ.วิทยา แกวจินดา 



บรรยากาศภายในหองอบรม

Role-play

วทิยากร และผูเขาอบรมจํานวน 38 คน


